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Für Infoversender und Kleinfirmen mit kleinen Werbeetat!
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   Herausgeber: Verlag Ploberger & Partner

Sehr geehrte Damen und Herren,

woran denken Sie beim Wort "Internet?" - Wahrscheinlich - an viel Geld! - Das heisst: Viel Geld reinstecken, um viel Geld zu verdienen! - Oder?

Weit gefehlt! - Im Internet werben, heisst nicht unbedingt - viel Geld zu inves-tieren! - Sie müssen nur die richtigen Werbemöglichkeiten kennen! - Aber woher? - Ganz einfach: Im Internet stehts! - Wo?

Jetzt kommen wir ins Spiel!

Vorab dieser Spruch: "So können Sie mit maximal 300,- DM - Ihre Homepage (Internetadresse) mehreren  hunderttausend  potentiellen Kunden und Ge- schäftspartnern bekannt machen, und Ihren Umsatz um 100% steigern!"

Ein gewagter Spruch - oder?

Es funktioniert! - Und zwar mit den folgenden Informationen!

Bevor wir zu den einzelnen Tips kommen, beachten Sie bitte folgende wich-tige Hinweise - Danke:

Ein Erfolgsrezept für Internetwerbung, oder irgend eine andere Art von Ge- schäftserfolg gibt es natürlich nicht. Doch warum sollten Sie nicht von Informationen profitieren, die Ihnen zumindest einen Weg beschreiben, der Ihre Möglichkeiten um einige "erfolgversprechende Methoden" erweitert?!

Jede neue Möglichkeit die Ihnen hier aufgezeigt wird, hat einigen anderen Strategien die Sie schon kennen, und eventuell "nicht" funktioniert haben - einige wichtige Punkte voraus! - Und zwar diese:

1. Ihr finanzieller Aufwand ist gleich null, oder zumindest sehr gering!

2. Wenn Ihnen die Tips keinen Erfolg bringen, haben Sie auch keine Verluste!

3. Die Methoden sind einfach und schnell anwendbar!

4. Erfolge zeigen sich meist in sehr kurzer Zeit (Zeitraum etwa einen Monat)!

5. Die Tips sind jederzeit anwendbar!

6. Ihre Vertriebsform, oder Unternehmensform spielen keine Rolle!

7. Es sind keine speziellen Internetkenntnisse erforderlich!

Die folgenden Punkte müssen Sie in jedem Fall erfüllen können:

1. Sie benötigen eine eigene E-Mail-Adresse!

2. Ihre Homepage muß bereits im Internet freigeschalten sein!

3. Für die Kontaktaufnahme und eventuelle Verhandlungen mit den Anbie- tern sind Sie selbst verantwortlich!

4. Angebote und aktuelle Preise müssen Sie selbst erfragen!

Wir wollen Ihnen, in diesem Report nur die einzelnen Möglichkeiten aufzählen, und Ihnen die Anbieter nennen. Ob, oder welche Angebote Sie dann für sich in Anspruch nehmen, müssen Sie selbst entscheiden!

Wir sagen Ihnen nur soviel: Es lohnt sich garantiert für Sie, den einen oder anderen Tip für Ihre Internetwerbung zu testen.

Selbstverständlich reden wir nicht nur darüber - wir nutzen selbst diese auser- gewöhnlichen Möglichkeiten für unsere Werbung - (mit Erfolg)!

Jetzt kommen wir endlich zu den angesprochenen Tips - und zwar wie folgt:

Ihre Werbestrategie setzt sich aus drei wesentliche Möglichkeiten zusammen! 

1. Kostenlose Kleinanzeigenmärkte im Internet!

2. Anzeigenwerbung in kostenlosen News-Lettern!

3. Externe Pressearbeit!

Kostenlose Anzeigenmärkte:
Was glauben Sie - wie viele Anzeigenmärkte gibt es im Internet, die Anzeigen privater- und gewerblicher-Art kostenlos schalten? - Alleine in Deutschland mehrere Tausend! Die meisten existieren aber nur im Internet, woher sollten Sie diese dann kennen? - Man findet diese zufällig, und schaut dann regelmäßig rein. Eine Auflistung "fast" aller kostenlosen Anzeigenmärkte die es im Internet gibt finden sie unter:   www.kostenlos.de
Hier gibt’s für alles was man Anbieten kann einen passenden Anzeigenmarkt!

Die Anzeigen werden meistens nach Annahme ca. nach spätestens 48-Stun- den freigeschalten - Laufzeiten von einer Woche bis zu 6 Monaten sind hier möglich.

Schauen Sie sich einfach auf der oben genannten Internetadresse um!

Internet-News-Letter:

Fast jede Firma, egal mit was diese handelt - bringt einen News-Letter, der in bestimmten Abständen erscheint heraus. Versand erfolgt immer kostenlos per E-Mail an jede Person, die sich registrieren lässt. In diesen News-Lettern sind meist auch kleine Anzeigen enthalten, die entweder gegen eine kleine Gebühr oder sogar kostenlos aufgenommen werden. Das einzige was Sie tun müssen, ist sich mit verschiedenen Firmen in Verbindung (per E-Mail) zu setzten, und diese nach aktuellen Konditionen zu fragen. 

Diese News-Letter haben zum Teil sehr große Auflagen, angefangen von wenigen Hundert bis zu mehreren Zehntausend Stück pro Ausgabe, hier können Sie sich Ihre Zielgruppe die Sie für Ihre Produkte oder Dienstleistun- gen gewinnen wollen aussuchen.

Adressen und weitere Informationen erhalten Sie unter:   www.hab8.de/ 

Am besten abonnieren Sie selbst einige der kostenlosen E-Mail-News-Letter, damit Sie sehen wie diese aufgebaut sind, und welche Anzeigen dort geschal- ten werden. Unter der Adresse:  www.web.de  finden Sie mehrere Hundert verschiedene News-Letter die nach Branchen geordnet sind!

Teilweise wird pro Ausgabe nur eine Anzeige aufgenommen. Übrigens können Sie diese Werbemöglichkeit selbst anbieten, indem Sie Ihren eigenen News-Letter erscheinen lassen!

Externe Pressearbeit:

Was heist Pressearbeit? - Ganz einfach: Senden Sie per E-Mail Pressemitteilun- gen an Redaktionen von großen Computer - Internet- und Wirtschaftszeitun- gen. Wenn Ihre Mitteilung interessant genug ist - z. B.: Sie haben einen neues Produkt entwickelt, oder eine Dienstleistung perfektioniert - usw.! Eine neue Firma (Internetseite) wird eröffnet...!

Weitere Informationen, Tips und Adressen finden Sie ebenfalls unter der schon oben genannten Adresse:  www.hab8.de/ 

Zusammenfassung:

Schalten Sie möglichst viele Anzeigen in kostenlosen Anzeigenmärkten! - Schalten Sie Anzeigen in E-Mail-News-Lettern von anderen Unternehmen! - Senden Sie per E-Mail gezielte Pressemitteilungen an Redaktionen von grossen Zeitschriften!

Diese Werbemasnahmen, werden Ihre Internetadresse schnell und kostengüns- tig im Internet bekannt machen! Versuchen Sie immer neue Internetanbieter zu finden, die ähnliche Möglichkeiten bieten!

Schlussbemerkung:

Sie wundern sich sicherlich, dass wir im ganzen Report gerade mal drei Inter- netadressen nennen! - Das hat ganz einfach den Grund: Alleine durch das Internetsurfen entdecken Sie immer neue Möglichkeiten - wenn wir Ihnen in unserem Report alle notwendigen Adressen genannt hätten (etwa 150), würden Sie nur diese anwählen - so müssen Sie erst die richtigen Anbieter suchen (es geht sehr einfach und schnell) - und kommen bestimmt auf weitere für Sie interessante Internetseiten, die Ihnen nützlich sein können!

Wir hoffen Ihnen, mit diesen Tips zu mehr Erfolg verhelfen zu können - und Sie wissen ja: Jede neue Möglichkeit kann den Durchbruch bringen...!

Besuchen Sie uns im Internet - es lohnt sich!!

http://www.hanke-rudolf.de/vpp.htm
Wichtig: Diesen Report können Sie nur ohne Nachdruckrecht erwerben! Nur wir als Herausgeber sind berechtigt, die vorliegende Diskette zu kopieren und zu verkaufen! Nachdruck und Vervielfältigung jeglicher Art werden sofort strafrechtlich verfolgt!

Natürlich hindert Sie niemand daran, diese Methoden - wenn sie sich bei Ihnen als erfolgreich herausstellen - Ihren Geschäftspartnern, Kunden oder anderen Personen weiter zu sagen!! 

Impressum:

Copyright 2000 by: Verlag Ploberger & Partner, Postfach 1146, D-82065 Baierbrunn.

Tel. 089/793600-17 und - 19, Fax -18.

E-Mail:  vpp@01019freenet.de 
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